


{e.mot du président C >

Un club sportif est avant toul un lieu de partage, d'engagement el de transmission
de valeurs telles que le respect el Uespril d'équipe.

Tle Tennis Club Moulier repose enliérement sur lUimplicalion de bénévoles
passionnés, unis par une vision comunune : développer une associalion solide,
reaponsable el lournée vers Uavenir. Chaque conlribulion est ulilisée avec rigueur el
transparence afin de soulenir le développemenl du club, lamélioralion de nos
infrastructures el Uencadrement de nos juniors, qui représenient la reléve de notre
aport.

{e soulien de sponsors el de partenaires esl essenliel a celte dynamique. Il nous
permel de poursuivre noa projels sportifs el d'offrir a nos membres un cadre
structurant, performant el motivant. én devenant partenaire de notre club, vous
asscciez voire image a un projet local porteur de senas el de valeurs.

Nous serions honorés de pouvoir compler sur votre soulien el de construire
ensemble la suite de celte belle aventure.

Sven Bouchat
President
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fondé en 1934, le Tennis Club Moulier a'esl régulier

illustré osur la scene régionale. ’llyaunev
d'années, le club complail parmi les plus repreésentés de
Suisse en interclubs juniors, notammenl grice a

engugzmenldeaonemb lémalique eniraineur Popey. &n
2013, celte ue aportive s'est cmwretweepae;!ww
accession en tguenaumaleCchzleahmnmeaactgfa

Ces dernieres années ont marqué une nouvelle élape dans
Uhistoire du club. Ta modernisation complele des
infrastructures, associée a un fort engagement bénévole, a
insuffle un nouvel élan el permis Uaccueil de nombreux
nouwveaux membres, renforcant ainsi la vie el la

dynamique du club.

Aujourd’hui, Uambition du Tennis Club Moutier est claire :
poursuivre son deuelappement consolider ses bases
aportives el s’inscrire durablement dans Uavenir:.
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2022

Changement de surface
de 3 terrains & réncvalion
complele du club-house

én terre battue synthélique
de derniére génération




lus de
100 membres




Transmettre les valeurs du tennis

Promouwoir el développer le lennis dans notre région

faire naitre et grandir la passion du sport




Noa objectifs ()

Tennis Club
Moutier




Jonas Waelli (joueur formé au Tennis Club Moulier)

Clasaé 6éme européen (Ul%) | vice-champion suisse Ul% en 2026
2 finaliste du prestigieux lournoi {es Pelits 113 (U14) en 2026




Noa propoasitions de partenariat @

firgent
CHF1'500.-/an

Sur mesure
Poaasibilité de personnaliser le partenarial,

pour se rapprocher au mieux de vos besoina el exigences




&apace publicitaire dimension bache

logo du sponaor sur le site internet el les
réseawx sociawx du TCTU

Presence lora des evéenements du club
(iwitation annuelle, distribution de lots)

flvantages club & abonnements
(bon sur abonnement annuel)

Nom d'un tournoi a Ueffigie du sponsor

Heures de tennis auivi d'un apéro organisé par
le TCM pour 8 personnes maximum

Posaibilite de floquer le logo-du sponsor sur nos
maillots d’équipes d’inlerclubs

Viaibilité premium
(court de tennis au nom du sponsor - partagé)




flutres propositions de sponaori

@ ffichage de votre raison sociale sur les filels des terrains CHF 900.00 |[an

@ Tnacription du logo de votre raison sociale - 3 banca CHF el fan

@ Inacription du logo de votre raison sociale - 6 bancs CHF 724G.o0) an

@ Tnacription du logo de votre raison sociale sur nos afficheurs descores ~ CHF ~ 700.00 [an

@ Sponsoring standard | béche dimension 2m x Tm CHF  300.00 [an

@ Sortie d'entreprise avec organisalion d’un tournoi au club jusqu’a 10 CHF  700.00 |an
personnes (malériel el aperilif inclus)

@ Sortie d'entreprise avec organisation d'un tournoi au club jusqua 20  CHF  1300.00 [an
personnes (malériel el aperitif inclus)

@ 1bonnement de tennis a vie (1 personne | nominatif) CHF 8000.00 [an

@ Dons au club aelon votre générosité

Chaque forme de sculien, quel que soit son moniani, coniribue pleinement a la vie el a Uavenir du TCM.
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